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VERTRAGSVERHANDLUNG

6

5

OBJEKTANALYSEN
Detaillierte Analyse und

Bewertung der Optionen
anhand eines strukturierten

Scoring-Systems.

BESICHTIGUNGEN

4

OBJEKTPRÄSENTATION
Präsentation aller durch das
erstellte Suchprofil relevanten
Optionen und Vorselektierung
durch Objektvergleiche

2

3
SELEKTIERUNG

Auswahl passender Objekte und
Flächen nach definierten

Kriterien unter Berücksichtigung
wirtschaftlicher, nachhaltiger

und funktionaler Aspekte.

1
BEDARFSERMITTLUNG

Entwicklung eines
maßgeschneiderten Profils für

Suche, Ausstattung und
Raumbedarf basierend auf Ihren

individuellen Anforderungen.

Der Suchprozess
AUF SCHNELLSTEM WEG ZUR 

NEUEN BÜROFLÄCHE → Provisionsfrei!

www.sanloyer.de

Planung und Koordination von
Besichtigungsterminen für eine
effiziente Entscheidungsfindung

Verhandlung optimaler
Mietkonditionen für Sie mithilfe
von Incentive-Paketen, welche
wir individuell mit Ihnen
ausarbeiten.

KENNENLERNEN/
ERSTGESPRÄCH
Bedarfsermittlung im Rahmen
eines Erstgesprächs. 

EINFACH KONTAKT AUFNEHMEN:

Telefon: +49 (89) 665 08 182
  E-Mail: service@sanloyer.de


